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http://f3db.com/pub/links.php?id=3658023732

lesbares FachbuchVon Rudolf Fuhrmannich kenne Prof. Hans seit nun nahezu 30 Jahren. Es war immer wieder
faszinierend, wie er es verstand, die mannigfaltigen Facetten seines Lieblingsthemas " Strategie" herauszuarbeiten und
die Erkenntnisse permanent zu erweitern, zu vertiefen und zu verfeinern. Dabei schafft er esim vorliegenden Buch die
normal erwei se trockene Materie ansprechend und einprgsam aufzubereiten. Esist ihm - und seinem Advocatus
Diaboli - gelungen, dies durch praktische Beispiele aus seinem reichen Erfahrungsschatz zu illustrieren. Hier paart
sich praktische Erfahrung mit akademischem Background. Wer seine eigene strategische Ausrichtung berprfen, eine
Neupositionierung erarbeiten oder nur sein Wissen aktualisieren will, kommt an diesem Buch nicht vorbei.0 von 0
Kunden fanden die folgende Rezension hilfreich. MotivationVon Reisemobile OberbayernDurch Zufall kam ich mit
dem Autor in Kontakt. Das Buch finde ich sehr interessant und aufschlussreich. Vielleicht ergibt sich noch ein
Folgegeschft

KurzbeschreibungNachhaltiger und langfristiger Unternehmenserfolg ist nur mglich, wenn die strategische
Ausrichtung des Unternehmens immer wieder berdacht wird. Wer sein Unternehmen einzigartig machen und
nachhaltig am Markt positionieren will, muss strategische Wettbewerbsvorteile systematisch auf- und ausbauen. Dabei
gilt: Die strategischen Wettbewerbsvorteile stecken immer im Kern des Produkts. Grundlage einer jeden erfolgreichen
Strategie sind qualitativ hochwertige Produkte oder Dienstleistungen mit hohem Nutzen und einem emotionalen
Mehrwert.Professor Dr. Norbert Hans gibt in seinem Praxiswerk Denkanste und Tipps zur Strategiebildung und -
formulierung sowie konkrete Hilfestellung bel der strategischen Ausrichtung des Unternehmens. Der Leser erfhrt, wie
er strategische Wettbewerbsvorteile formuliert und wie sieim Unternehmen von den Fhrungskrften und Mitarbeitern
umgesetzt und gelebt werden.BuchrckseiteNachhaltiger und langfristiger Unternehmenserfolg ist nur mglich, wenn die
strategische Ausrichtung des Unternehmens immer wieder berdacht wird. Wer sein Unternehmen einzigartig machen
und nachhaltig am Markt positionieren will, muss strategische Wettbewerbsvorteile systematisch auf- und ausbauen.
Dabei gilt: Die strategischen Wettbewerbsvorteile stecken immer im Kern des Produkts. Grundlage einer jeden
erfolgreichen Strategie sind qualitativ hochwertige Produkte oder Dienstleistungen mit hohem Nutzen und einem
emotionalen Mehrwert.Professor Dr. Norbert Hans gibt in seinem Praxiswerk Denkanste und Tipps zur
Strategiebildung und -formulierung sowie konkrete Hilfestellung bel der strategischen Ausrichtung des Unternehmens.
Der Leser erfhrt, wie er strategische Wettbewerbsvorteile formuliert und wie sieim Unternehmen von den
Fhrungskrften und Mitarbeitern umgesetzt und gelebt werden.Die ZielgruppenUnternehmer, Manager und
Fhrungskrfte Der AutorProfessor Dr. Norbert Hans studierte Betriebswirtschaftslehre. Nach dem Examen und der
Promotion |ehrte er an verschiedenen Hochschulen Unternehmensfhrung und Strategisches Management. In mehreren
Managementpositionen lernte er die Bedeutung der strategischen Ausrichtung fr die Zukunftsfhigkeit von
Unternehmen kennen. Seit ber 30 Jahren ist er Inhaber der MSH Consulting GmbH in Beckum, wo er als
umsetzungsstarker Begleiter in der strategischen Unternehmensentwicklung, der Managemententwicklung sowie der
Personal entwicklung branchenbergreifend trainiert und bert. MSH untersttzt die Kunden bel der Entwicklung und
Erweiterung strategischer Wettbewerbsvorteile.ber den Autor und weitere MitwirkendeProfessor Dr. Norbert Hans
studierte Betriebswirtschaftsehre. Nach dem Examen und der Promotion lehrte er an verschiedenen Hochschulen
Unternehmensfhrung und Strategisches Management. |n mehreren Managementpositionen lernte er die Bedeutung der
strategischen Ausrichtung fr die Zukunftsfhigkeit von Unternehmen kennen. Seit ber 30 Jahren ist er Inhaber der MSH
Consulting GmbH in Beckum, wo er al's umsetzungsstarker Begleiter in der strategischen Unternehmensentwicklung,
der Managemententwicklung sowie der Personalentwicklung branchenbergreifend trainiert und bert. MSH untersttzt
die Kunden bei der Entwicklung und Erweiterung strategischer Wettbewerbsvorteile.



